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A) Que prone votre entreprise?

B) Comment voit-elle les
problemes auxquels la société fait face?

C) Comment voit-elle ses produits?

D) Quelles valeurs sont importantes
pour votre entreprise?

A) Qui consomme vos produits?

B) Quel genre de personne sont vos clients?

C) Quel sont leurs besoins?

3. Comment parle-on a ces gens?

A) Comment communique-t-on avec
ces gens pour bien faire passer un message?

B) De quelle fagon allons nous présenter
notre contenu?

C) Comment peut-on s’afficher de sorte a
attirer leur attention?
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